
为何要怕直销？
认清直销与非法投资的区别

主讲：范文瑂博士

新加坡直销协会第二副主席
教育与形象委员会主席

世界直销联盟之协会服务提升委员会主席



直销是什么？



直销是什么？

•是一种行销渠道

•是一种创业模式



直销的产生



• 因为公司要把一
系列高功能的产品
上市，需要“人”
去对顾客讲解、
示范、咨询及服务。

• 因为产品的功能性
及特殊性，采用
直销模式最有效。
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21世纪最有吸引力的行销渠道

•行销最高效能的产品

•无店铺行销

•人对人行销、靠人脉与口碑行销



直销是一种创业方式



创业的基本条件
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无风险、高回报的创业模式



非凡自由的创业方式

•无投资门槛

•无开销、无风险

•无时间与空间限制





21世纪最有威力与
潜力的行销模式

吸引了一些投机分子，
不按直销的初衷：销售
高品质产品而沿用其人
脉行销的威力，去变化
出各式各样的酬劳制度。



与人脉行销有关的行销模式

合法 非法

•单层次直销
•多层次行销

• 金字塔销售
• 庞氏骗局
• 投资骗局
• Money Game



多层次行销 金字塔销售

1. 加入时无需投资门
槛

1. 加入时需要一笔投资
门槛

2. 毫无风险 2. 有囤货卖不出去的投
资风险

3. 每个人从基层开始

通过完成销售指标
而进阶，由基层一
层一层往上提升

3. 公司先找最高阶的投

资者，买下一大笔货，
然后往下一层一层买
下去



认清直销与非法投资的区别











这些骗局公司，不是没钱还倒掉，就是
卷款跑掉，要不然就是不合法被关掉



正规的直销 骗局

 无门槛，低入会费用  要求巨额投资加入

 公司不会承诺任何虚假
的回报，收入将根据透
明的市场计划

 公司承诺定期付给高回
报

 公司以行销优质产品为
导向

 公司没有行销真实的产
品，或产品并不重要

 公司提供5天或7天的冷
静考虑期

 公司不提供冷静考虑期

 遵守法律规定，DSAS直
销协会的会员公司

 不遵守法律规定，采用
非法行销



http://www.dsas.org.sg 



会员公司



谢谢！


